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FRI’s evalueringsmodel for indkøb af rådgivningsydelser 
 

Forudsætninger 

Denne evalueringsmodel benyttes kun til evaluering af økonomisk mest fordelagtige 

tilbud og det forudsættes, at man bruger et to-kuvert system således at tilbuddene 

vurderes på de kvalitative parametre før man er bekendt med prisen på de enkelte 

tilbud. 

 

Fremgangsmåde 

Efter at kvaliteten er blevet vurderet og der er givet point, omregnes disse til et 

pristillæg. For at synliggøre modellens funktion i forhold til ordregivers 

beslutninger og subjektive skøn er nedenstående figur udarbejdet. 

 
”Evalueringsmodellen” ændrer ikke på ordregivers ret til at fastlægge relevante 

kvalitetskriterier og deres relative vægtninger i forhold til prisvægtning. 

 

Alle kvalitetsparametre vurderes af ordregiver og tildeles point i henhold hertil. Det 

anbefales at benytte en 11-point skala, se bilag 1. Herefter vægtes 

kvalitetsparametrene i forhold til den på forhånd definerede vægtning og 

tillægsprisen til den oprindelige tilbudspris tildeles baseret på tilbuddets afvigelse 

fra den bedst mulige kvalitative karakter. Den laveste justerede pris vinder 

opgaven.  

Ordregiver fastlægger 
de relevante 

kvalitetsparametre, der 
er kriterier for tildeling 

Ordregiver fastlægger 
de vægtninger der er 

relevante i det 
konkrete projekt for 

såvel pris som 
kvalitetskriterier

Ordregiver vurderer 
det enkelte 

kvalitetskriterium, for 
at fastlægge kriteriets 

karakter/point

Evalueringsmodellen 
omregner de af 

ordregiver besluttede 
skøn og vægtninger til 

en korrigeret 
tilbudspris



 

 

 

Beregning 

Evalueringsmodellen benytter en formel, der bruges til at fastlægge pointprisen per 

manglende kvalitetspoint for hvert af de kvalitative parametre. Herefter findes den 

samlede tillægspris ved at gange pointprisen med den pointmæssige afvigelse fra 

maks. point på de kvalitative parametre.  

 
Ordregiver skal selv definere en passende beregningspris, der skal danne rammen 

for beregningen af pointprisen. Dette kunne eksempelvis være budgetprisen for 

projektet. 

 

Eksempel 

Ordregiver foretager en evaluering af projektet, der skal udbydes og vælger, at 

benytte en beregningspris på 1.200.000 kr. Det besluttes, at pris skal vægte 20 %, 

mens projektledelse og organisation skal vægte 40 % hver. 

 
De indkomne tilbud vurderes på de kvalitative parametre på en skala fra 0-10 og 

laveste justeret pris vinder opgaven. 
 Tillæg for 

manglende 

point 

Maks mulige 

point 

Tilbud A Tilbud B Tilbud C 

Projektledelse 240.000 kr. 10 3 6 8 

Tillægspris - 

Projektledelse 

  1.680.000 kr. 960.000 kr. 480.000 kr. 

Organisation 240.000 kr. 10 5 6 9 

Tillægspris - 

Organisation 

  1.200.000 kr. 960.000 kr. 240.000 kr. 

Tilbudspris   1.000.000 kr. 1.200.000 kr. 1.400.000 kr. 

Justeret pris   3.880.000 kr. 3.120.000 kr. 2.120.000 kr. 
 

Justeret pris = 
tilbudspris + 
tillægspris

Faktor = 
𝑘𝑣𝑎𝑙𝑖𝑡𝑎𝑡𝑖𝑣𝑒 𝑘𝑟𝑖𝑡𝑒𝑟𝑖𝑒𝑠 𝑣æ𝑔𝑡

𝑝𝑟𝑖𝑠𝑘𝑟𝑖𝑡𝑒𝑟𝑖𝑒𝑡𝑠 𝑣æ𝑔𝑡

Pointpris = Faktor * 

(
𝑏𝑒𝑟𝑒𝑔𝑛𝑖𝑛𝑔𝑠𝑝𝑟𝑖𝑠

𝑚𝑢𝑙𝑖𝑔 𝑎𝑓𝑣𝑖𝑔𝑒𝑙𝑠𝑒 𝑓𝑟𝑎 𝑚𝑎𝑘𝑠 𝑝𝑜𝑖𝑛𝑡
)

Tillægspris = 
Afvigelse fra maks 
point * pointpris

Ordregivers indledende 
vurdering

•Fastlæg beregningspris - 1.200.000 kr.

•Beslut vægt på pris - 20 %

•Beslut vægt på projektledelse - 40 %

•Beslut vægt på organisation - 40 %

Odregiver oplyser i 
udbudsmateriale

•Laveste justeret pris vinder

•Tillæg per manglende 
projektledelsespoint - 240.000 kr.

•Tillæg per manglende 
organisationspoint - 240.000 kr.


